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A sobrevivéncia digna do pequeno produtor de frutas e hortalicas
frescas exige a criagcdo de mecanismos que apdiem a melhoria da sua
comercializacéo.

Entre os mecanismos necessarios estdo a implantacdo de um
sistema de informacdo de mercado e de tecnologias disponiveis, bases
essenciais para as tomadas de decisdes corretas pelo produtor e por toda a
cadeia de producdo; e a viabilizacdo da implantacdo de Barracao de
Classificacéo e Comercializacao nas regides produtoras.

As caracteristicas da producédo e do produto exigem um local de
concentracdo para a sua preparacdo e destinacdo ao melhor nicho de
mercado in natura, exportacao e industrializacéo, e que permita a adogao de
métodos modernos de comercializagao.

O Programa Barracdo CEAGESP do Produtor oferece, a grupos de
produtores organizados para a classificacdo e a comercializacdo do seu
produto, capacitacdo e monitoramento da qualidade e do desempenho,
dentro de um processo gradativo de melhoria do produto, de conquista do
mercado e de construcdo da sua marca. Outras instituicbes, envolvidas no
desenvolvimento da horticultura, podem ser parceiras do Programa.
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A UNIAO FAZ A FORCA

As frutas e hortalicas frescas sdo produtos agricolas especiais. O
produtor é pequeno e especializado. O produto € perecivel. Os consumidores
precisam do mix dos produtos todos os dias. O seu valor é determinado pela
sua aparéncia e frescor. Afrase “Eu sei produzir, sé ndo sei comercializar”,
repetida por praticamente todos os produtores de frutas e hortali¢as, retrata
bem a grande dificuldade que eles enfrentam na comercializagdo dos seus
produtos.

Precos justos, transparéncia na comercializacdo e produtos mais
valorizados exigem a organizacgédo dos produtores para a classificagéo e a
comercializagdo em conjunto.

O objetivo do Programa Barracdo CEAGESP do Produtor é apoiar
grupos de produtores na classificacdo e comercializagdo em conjunto,
dentro de um processo de credenciamento, para a obten¢éo de um produto
valorizado, de boa qualidade (seguro e saboroso) e produzido dentro das
exigéncias legais.

A CADEIA DE PRODUCAO DE

FRUTAS E HORTALICAS FRESCAS

O produtor de frutas e hortalicas frescas é um agricultor diferente dos
agricultores fornecedores de matéria prima, como os produtores de soja, milho
ealgodao. Asuaresponsabilidade pelo produto vai da produgéo ao consumo.

Amelhor qualidade do produto acontece no momento da sua colheita.
Todos os cuidados pos-colheita visam a preservacao da qualidade na colheita.

Aproducao é sazonal. Amelhor época de producéo de cada produto
variacomo clima e o solo de cadaregido. Milhares de produtores, de diferentes
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regibes produtoras, com diferentes épocas de colheita, garantem o
abastecimento da populacéo urbana.

A perecibilidade do produto, a colheita trabalhosa e prolongada e a
inexisténcia ou precariedade do sistema de refrigeragéo tornam o produtor
extremamente fragil em suas relacdes comerciais.

O varejo e o servigo de alimentacgéo precisam de um pouco de cada
produto todos os dias, em boas condi¢cOes de apresentacdo e consumo. A
concentragéo do varejo e dos servicos de alimentacdo em grandes redes e a
forca do atacado, aliados ao atual processo de redugéo de custos, automacao
e corte de m@o de obra, criamumagrande pressao sobre o produtor.

A sobrevivéncia digna do pequeno produtor exige Barracdo de
Classificacéo e Comercializagé@o nas regides produtoras, onde se junte a
producdo do grande nimero de produtores de cada regido, para que ela seja
classificada dentro de um mesmo padréo de qualidade, seja submetida a um
mesmo controle de qualidade e para que cada lote possa ser destinado para o
seumelhor mercado.

O produto de melhor aparéncia e maior valor sera destinado ao
mercado para consumo “in natura”, interno ou exportacao. O produto de menor
valor comercial sera destinado as pequenas e présperas agroindustrias locais,
viabilizadas pelo Barracdo CEAGESP do Produtor.

A sua comercializacdo exige a existéncia da CEASA - centro logistico
de recebimento e distribuicdo, que recebam produtos das diferentes regides de
producéo e garantam o fornecimento do mix de produtos ao varejo.

A populacdo brasileira esta concentrada nos grandes
centros urbanos.

Garantir o abastecimento da populacédo urbana todos

os dias, com frutas e hortalicas frescas, € um imenso
desafio logistico.
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As CEASAS foram criadas para garantir:

O recebimento e a comercializagdo dos produtos de milhares de
produtores, de centenas de produtos, de diferentes variedades, qualidades,
tamanhos, maturacoes, origens.

A competicdo de centenas de compradores atacadistas e de milhares
de varejistas pelo produto do pequeno produtor.

A competitividade do pequeno produtor, do pequeno varejista e do
pequeno servico de alimentagdo, num mundo cada vez mais dominado pelas
grandes corporagdes internacionais.

O acesso do consumidor a imensa diversidade de espécies,
variedades, maturacdes, formatos, sabores dos produtos frescos, com
qualidade e bons pregos.

As ceasas sao centros de consolidacao e
distribuicido dos produtos, informacao,
desenvolvimento, capacitacao, controle de
qualidade e de apoio ao produtor, ao varejo e ao
servico de alimentacao.

O Estado de Sao Paulo é servido pela rede de
entrepostos terminais de produtos horticolas
frescos da CEAGESP: o Entreposto Terminal de S&o
Paulo e as 11 Ceasas do interior.



SEJA PARCEIRO DA CEAGESP NO

BARRACAO DO PRODUTOR

Se vocé faz parte de um grupo de produtores organizados, que esta
disposto a comercializar a sua producdo em conjunto, siga as seguintes
etapas:

12 Inscrigao

22 Preparatoria

32 Apoio ao Produtor na Comercializacéo

42 Nucleo de Apoio a Comercializacao

52 Implantagéo da infraestrutura

62 Classificacdo e comercializacdo em conjunto
72 Credenciamento pleno

O primeiro passo € seu!

Inscreva-se, preenchendo a ficha de inscrigdo, disponivel através do
endereco eletronico www.classificacao.org.br/inscricao.doc e envie
para 0 E.mail: cgh@ceagesp.gov.br

Informacdes pelos telefones (11) 3643-3825 ou 3643-3827

A sobrevivéncia do pequeno produtor depende de
sua capacidade de organizacdo para competir num
mundo cada vez mais dominado por grandes
corporacoes que tém, na substituicdo dos seus
fornecedores e na compra do menor preco, a sua
maior forca.


http://www.classificacao.org.br/inscricao.doc
http://cqh@ceagesp.gov.br

DIVISAO DE RESPONSABILIDADES

Caberaalnstituicdo Parceira e ao Grupo de Produtores:

1. A organizagéo do Grupo de Produtores;

2. O levantamento das informacdes locais de producéo e destino do
produto;

3. Atransmisséo das informacoes;

4. O apoio técnico a producio;

5. Disponibilizar uma pessoa para ser treinada como multiplicador do
Programa;

6. Aobediéncia as regras técnicas e exigéncias de funcionamento;

7. Disponibilizar servico de informacéo de credito, apoio juridico e contabil;
8. Aarticulacdo com os 6rgédos de pesquisa, defesa sanitaria e extensao;
9. A articulacdo, com as universidades e escolas técnicas locais, de um
programa de estagio, com a participagdo dos professores locais;

10. A operacionaliza¢do do funcionamento do Barracdo CEAGESP do
Produtor;

11. Arcar com o custo de funcionamento da infraestrutura;

12. A operacionalizacdo do Nucleo de Apoio a Comercializa¢ao;

13. Autogestéo;

Caberd a CEAGESP:

1. A operacionalizagdo das 18, 22 e 32 etapas;

2. Oapoiotécnico nas etapas seguintes: 42a 72,
3. A capacitacdo de multiplicadores;

4. O estabelecimento das regras técnicas e exigéncias para o funcionamento
do Barracdo CEAGESP do Produtor;

5. Aatualizacdo dos dados do Centro de Informacdo do Nucleo de Apoio a
Comercializacao.

A economia é vingativa.
Pune os incompetentes.
O sucesso exige competéncia na producdo e na
comercializacao.
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O CAMINHO DO SUCESSO

GRUPO DE PRODUTORES ORGANIZADOS

i

INSCRICAO

N

CAPACITACAO |  pjaDE CIDADE

PREPARATORIA |  TREINAMENTO

ACOMPANHAMENTO

APOIOAO | pa comPETITIVIDADE
PRODUTOR NA DO PRODUTO

COMERCIALIZAGAO |  AVALIAGAO DE SAFRA

i ARBITRAGEM
NUCLEO DE APOIO _ CENTRO DE INFORMAGAO
A COMERCIALIZACAO APOIO GERENCIAL

|MPLANTAQAO DA CLASSIFICACAO E PADRONIZACAO

CONSOLIDACAO E REMESSA DE
INFRAESTRUTURA MERCADORI%\S

i

CLASSIFICACAO E COMERCIALIZACAO EM CONJUNTO

i i

CREDENCIAMENTO AUTOGESTAO
6 FASES
PLENO

o

8



CREDENCIAMENTO CEAGESP

Para atingir o credenciamento pleno o grupo de produtores, integrante
do Barracdo CEAGESP do Produtor, deve passar por 6 fases de
credenciamento:

12 Fase: Atendimento as exigéncias de limpeza e organizacao na conducéo do
trabalho de classificagéo e embalamento.

22 Fase: Obediéncia as normas de classificacdo estabelecidas, garantia de
boa classificacao do produto e utilizacdo de embalagem adequada que proteja
0 produto e obedeca as exigéncias legais.

3?Fase: Implantacdo do Nucleo de Apoio a Comercializacao.

42 Fase: Garantia de um alimento seguro para 0 consumo, que obedeca as
exigéncias legais de aplicacédo de agrotoxicos e de qualidade microbioldgica.

5% Fase: Obediéncia as normas de seguranca de trabalho e outras normas do
Ministério do Trabalho e Emprego.

62 Fase: Garantia de uma producdo sustentavel, com conservagéo de solo e
da agua, que obedeca a lei de Conservagéo de Solo e da Agua e as exigéncias
ambientais.



(AssociagOes - Cooperativas - Grupos Informais de Produtores)

1. Dados gerais

3. Caracterizacéao
Situacao da organizacao: | cConstituida | | Informal

Assisténcia técnica agrondmica: | | Propria| | Revendas | | N&o tem

4. Producéo

Produto Quantidade (kg) Epoca Destino




5. Comercializacdo dos produtos

Como é feita: ﬁ Em conjunto | | Isoladamente

Sistema de venda: | | Precofeito | | Preco consignado

Venda do produto: | | Freteiro naroga | | Comprador do atacadista

6. Infra-estrutura disponivel de apoio ao produtor na comercializagdo
Galpdo/Barracéo de classificacdo: | | Sim [ | Nao

Se sim, qual a area construida: ...................... m?2

Veiculo: | | Sim [ | N&o

Telefone: | | Sim [ | Nzo Aparelho de Fax: Ll sim ] Nao
Microcomputador: | | Sim | | Nao Impressora: | |Sim [ | Na&o
Internet: | | Sim [ ] Nao | | BandaLarga

Equipamento de classificacdo: [ | Sim | | N&o

7. Quais os servicos prestados pela associacdo/cooperativa aos
associados

8. Por que a associacdo/cooperativa quer participar do Programa
"BARRACAO CEAGESP DO PRODUTOR

9. Cite as 5 principais dificuldades na comercializacdo dos seus
produtos
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Patrocinio

ASSOCIA(;AO
ABPO s
DO PAPELAO
ONDULADO
sOMERE
SRICOLA (\TBA,
E Tel: (11) 3834-5276

CENTRAL DE EMBALAGENS
Telefone: (11) 3687.0311
E.mail: ce@centraldeembalagens.com.br

CENTENARID

Tel: (19) 3451.6710 Fax: (19) 3451.6760

E-mail: oic@oicentenario.com.br
Site: www.oicentenario.com.br

Klabin fiﬁ:ﬂ

Balancas
Industria e Comércio de Balancas

www.liderbalancas.com.br
marF Rooa—> giprlipdie

S6R0BOTIC
Equipamentos para:
Processamento, Classificagédo
e Embalagem de Frutas e Verduras.
Tel.: (11) 4227-4422 - Fax: (11) 4229-2739

Apoio

~CENGES? M _FAPESP

Proc. 03/06445-2
Ministério da
Agricult , P ari. GOVERNO
RS Agrcuiurs, Pecuira R covenn

Maiores informagdes: CEAGESP- Centro de Qualidade em Horticultura
Telefones: (11) 3643.3825 /3643.3827 - E.mail: cqgh@ceagesp.gov.br
Distribui¢ao Gratuita - Tiragem 10.000 exemplares




